Uttalande 9 maj 2025 angaende Vildhallons nya policy kring pdf:er kopplade till
foretagets olika rollspelsutgivningar

Hej!

Da jag har fatt lite fragor kring pdfer kopplat till olika rollspelsprodukter och att
Vildhallon har slutat med att skicka ut dessa (se https://vildhallon.com/rollspel/digitala-

filer-pa-drivethrurpg/ ), s kommer har lite mer utforlig forklaring kring beslutet som kan
kokas ner i typ dessa anledningar:

Tid och personalresurser: Vildhallon drivs av mig pa lediga stunder. Administrationen
av dessa utskick tar tid fran andra uppgifter. Fokuset bor vara att slappa nya produkter.
Vildhallon har vaxt valdigt mycket de senaste aren och all administration har 6kat som
en direkt foljd av det. Den dagen Vildhallon bestar av fler an mig kan beslutet kring pdfer
omformuleras. Andra forlag med miljoner i omsattning och en anstalld kundtjanst har
saklart andra mojligheter an ett litet indieforlag.

Ekonomi: Tid 4r som ni vet pengar. Men Vildhallon ar ocksa ett foretag som satter sina
kreatorer i forsta rummet. Detta innebar att grunden ar 50% royalty som berdknas pa
ALL forsaljning efter Brejkeven (och inte som hos andra forlag 15-25% endast pa
aterforsaljarpriset). Forsaljningen av digitala filer &r en del av dessa royaltys. Som kund
till Vildhallon bor man ha det i bakhuvudet samt att det inte finns nagot som heter ”Fria
Luncher” - det ar alltid ndgon som betalar i slutdndan (antingen i form av Tid, Ekonomi
eller Kvalitet).

Orattvisan for olika kundgrupper: Vildhallons varor saljs av olika aterforséljare. Vissa
av dessa ar fysiska spelbutiker och bokhandlare och andra rena nathandlare. Det finns
ett system som just spelbutikerna ar anslutna till som kan férenkla distribution av
digitala filer "6ver disk” men nat- och bokhandlare star utanfor dessa. Detta leder i
praktiken till en viss orattvisa bade for dessa kunder och séljare.

DriveThruRpgs exklusiva avtal: Sist jag kontrollerade DriveThruRpgs avtal sa stod det
att de agde exklusiv ratt att sélja pdferna. Bryter Vildhallon mot detta sa kan ALLA filer
tas bort darifran. Da blir det en tolkningsfraga kring vad ”forsaljning” innebar nar pdf



saljs tillsammans med en fysisk produkt. Det ar antagligen helt okej men jag vill inte
chansa i det da Vildhallon ska folja ingdngna avtal.

Spelhobby kontra bokbranschen: | bokbranschen skulle det vara otankbart att en kund
aven anser sig ha ratt till en e-bok vid kop av en fysisk bok. Det ar tva olika produkter
med separata ISBN. | spelhobbyn forvantar man sig dock detta. | grunden ar jag kluven
da Vildhallon star med fotterna i bada dessa branscher. Men jag har alltsa landat i en
kompromiss som tar hansyn till alla ingdngar ovan samt relativt billiga pdf:er som saljs
via DriveThruRpg.

Avslutningsvis: Vildhallon AR ett kaxigt indieférlag som byggs i ndra samverkan med
bade kreatorer och kunder. Malet ar oftast att na brejkeven pa olika utgivningar och
dessa far garna vara aningen spetsiga i sin framtoning. Vildhallon ska dven vara ett
schysst foretag som ska bidra till att anslutna kreatorer faktiskt kan leva pa sitt
skapande. Detta i tider nar kulturarbetare i praktiken utestangs fran alla sociala
trygghetssystem och dar gemene person med lonearbete ar berikade med X antal
jobbskatteavdrag, betalda semestrar och en ekonomisk grundtrygghet. Genom att
handla av Vildhallon bidrar man alltsa till att fler galna produkter ser dagens ljus och att
kulturarbetare kan leva pa sitt skapande. Det &r nagot stort och ndrmast en
motstandshandling i sig.

Vildhallon kommer daremot, aven i fortsattningen, lagga upp olika hjalpmedeliform av
rollformular, kartor osv via hemsidan. Helt gratis.

Tack for att vi far halla pa!
Mattias Dristig, indieforlagsboss
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Vildhallons samtliga pdf:er nar det galler rollspelsutgivning gar alltsa att bestalla har:
https://www.drivethrurpg.com/en/publisher/19273




